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- La Republlca Domlnlcana es el
mayor exportador de bananos y
cacao organico a nivel mundial.

Sin embargo existe muy: poco
conocimiento sobre el potencial
~ para lapreduccion erganica y:
"3 comercializacion de otros

rubros.
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W Este potenual depende dela
tecnoelogia utilizada por los

agricultores, la oferta permanente

de productos de calidad, que sean
Interesantes para el mercado y gue
B SE adapten al sistemayde -
secomercralizacion establecido en el
pais.
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* Obtener una radlografla dela
Situacionractual de la produccion y
comercializacion organica en el
pais, para determinar las fortalezas

y debilidades que presenta. Con

Luestos conocimientos, Se. realizaran

— planes guesmejoerenla’produccion

“Comercializacion a corto, medianoy.
largo plazo.




- Racopeciapecle cltia 2 2geezl cle irziiziele)s
comerciales internacionales, [0S pequenos
agricultores dominicanos solamente tendran
Una epertunidad de insercion a los mercados,
produciendo rubros especiales con valor
agregado, se realizo un estudio con los
siguientes objetivos:

=ulbandentificacion de la techelogia.organica

tilizada perdesipeguenosiagiictitores
demMINIcanos'y su consecuenciaspara la
productividad de la finca y la calidad de los
productos obtenidos.
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= Un levantamientorgeneral de la produccion
organica actual de peguenos agricultores

nara definir la variedad, cantidad y epoca de
a oferta.

_a identificacion de las vias de
comercializacion actual de estes productos.

A determinacion de las mejeres)opcienes -
N GecomercialiZacion para colocar los
productos en el mercado nacional e
Internacional.




- = Estainvestigacion, esta basadaenuna
[fecopilacion de dates, ebtenidos por medio de
~entreyvistas,, fotos, revision de literatura y visitas
allcampo realizadas a pequenos productores de
la Republica Dominicana.

= Para realizar este trabajo, se han unido una
serie de instituciones tales como: Fundacion
Agricultura y Medio Ambiente (FAMA),
Universidad Nacional Pedro Henriguez Urefia
o (UNPHU), Centro de Estudios parna.el
- DesarrolleAgieEonestal(CEPA), "Agencia de

S @eoperacionTlecnica Alemana (GI1.2),
Secretaria de Estado de Agricultura (SEA), entre
otras.




= |_0S resultados porcentuales presentados,
estan basados en un censo realizado a las
Instituciones pertenecientes a la cooperativa
de productores organicos

(COOPRORGANICO) y otras.instituciones
de produccion, que fueron temadas en
L GUenta poersuraporte a faverde la
~ agriculturarerganicas -
""Han sido encuestados 332 productores
representados por 19 instituciones.




= || 3 Investigacion esta enfocada
principalmente en:

= |a tenencia de la tierra,

= |_a tecnologia aplicada,
~=Un inventarp,de Ja preduccion y; ==
12 comercializacion del producto.
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Primera Parte

lLa tenencia deglatieliia.
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= 10-19 afios

= 70-39 anos 14.08%

= 40-59 anos
— 6O-/9.an0s 33.33%0
#80~90'af05 1.88%
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= E| de l0s encuestados
trabaja su propia tierra, mientras gue
un 13.27% trabaja tierra prestadas.

= | as tierras arrendadas y las
gutriabajadas,al 50% tienen porcentajes.
—lespectivesiderds38%en 2. 21%.
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« F| obtuvo la tierra por
compra.

= 30.95% por herencia.

= 9.05% a traves de reforma agraria.

EY.62% penecupacionide tierra del s
“estado.
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- Titulo de propiedad el

e —

= Contrato con notarie 19.90%.
pePapel del alcalde d4.66506..0
“Ningln documento 19.90%.




" Bl contesto que si, un 2.78% dijo que
no y-un0.92% contesto que no sabe.

= De los que contestaron que Si:

= le gustaria titular su tierra para
darle seguridad.

o EN271.62% para obtener financiamiento;
N E|MI6122% para darle mas valor.
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= Falta de recursos
= Falta de facilidades 38.1%.

= Negligencia 21.9%.
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Analisis de las tecnolegias
utilizadas

—
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El sistema de cultivo mas utilizado es el
cultivo mixto, con un

La preparacion de la tierra se
fundamenta en labranza minima con un

- Los fertilizantes mas utilizados son:
e Estiércol
e Compost 45.58%, y
 Abono verde. 44.22%




Para la techologia usada, los

S fueror:

e i

= Para el control de plagas y enfermedades se usan
cultivos mixtos y diversificados cercas
vivas (44.56%) y la rotacion de cultivos(43.20%).

Los extractos de plantas mas utilizades son:

= E| Aji Picante (Capsicum;frutescens), Fam.
= Selanaceae -

=NImp(Azadiechita indica A Juss), Fam. Meleaceae
(29.25%).

= E| Ajo (Allium sativum), Fam. Liliaceae (27.55%).




Para la tecnoelogjia aplicada, los

rruulfgr_rloJ meron

feromonas.

= |os “organismos” beneficos mas utilizados son
los gatos Yy perros.

= El uso de coco con sal y la semilla de aguacate
con sal son muy usados como raticidas, sobre
todo por los cacaocultores.

wussPRara elicontnel de hierbas, se usa el control
Smanuall ensuin s -

N@0Mo tecnicas de conservacion de suelos se
usan las barreras muertas barreras
vivas(60.20%) y siembra en contorno (53.06).
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Para la.tecnologia.aplicada, l0s

= [ as tecnicas deiego mas usadas por los
productores son el riego por goteo, en los
casos de agricultores que estan

recibiendo ayudas técnicas de otras
Instituciones, como es el caso de nuestra
astitucion (FAMA). -

—

*NEesProductores que mas riegerusan son
los que cultivan hortalizas y suelen
hacerlo de forma manual.
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« | g técnicas de conservacion de
productos postcosecha, solo se
practica en agquellos gue son

destinados a la exportacion, donde se
aplican medidas fitesanitarias gue
S ayudan a mantener losiestandarnes
N exigidospor los mercados
Internacionales.
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= \/egetales: Tomates, puerro, repollo, aji
cubanela, aji gustoso, cebolla, tayotas,

berenjenas, maiz, zanahoria, pepino,

apio, brocoli, coliflor, molondron, vainitas
schinas; gandules, habichuelas,

lemplachayrahane, lechiga.




= \iveres; hame, yautia, yuca, platano, batata,
auyama, castano Yy rulo.

= Frutas: toronja, naranja de jugo, naranja

dulce, limon agrio, limon dulce, zapote,

chinola, mango, coco, guineo, mandarina,

L ouanabana, nispero, lechosa, granadillo,
= aguacate clieliopsaguacaleNn|erto.

"Hierbas: Perejll albahaca, orégano, jengibre.
= Otros. Cacao, cafe, naranja agria, etc.




e[ CACA0, eI cafe y eI banano SO exportadﬁs-a
mercados internacionales especializados y para esto

los productores adquieren una certificacion erganica
iInternacional.

En el caso del mango y aguacate hay. cierto, potencial

para la exportacion, pero en la actualidad todavia no
se ha desarrollado ese mercado.

=HIEes demas productos son destinadoes;almercacomss
nacional.

= | a oferta es variable aungue estacionaria.




Produccion Orgéanica Total Anual en Republica Dominicana.

Producto Cantidad y Meses de Produccién
May Jun Jul Ago Sept Oct Nov Dic Ene Feb

106,663.00 quintales

56,800.00 quintales

Guineo/Bananos 932 millares

Aguacate

205,527.00 millares
Mango

900.00 millares

1355.00 millares

1,810.00 quintales

Repollo

111.00 millares

Aji Cubanela
104,675.00 quintales

Cebolla

120.00 quintales

Maiz 1,000.00 cajas

Habichuela 230.00 quintales

Platano 901.00 millares

Limo6n Agrio

151,027.00 millares

Limdn Dulce 1,692.00 millares
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para ia exportamon 7, 105 resultados T

= de los pequenos productores organicos
venden sus productos a intermediarios que van
directamente a la finca.

= Actualmente los productos organicos se estan
vendiendo. a precio de convencionales.

__.-'-_

N0 1000sS |espreductores,organicos tienen

Sdentificadas1as vias y mercados de
comercializacion que le aseguren la venta de sus

productos.
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= Solo existen intermediarios especializades en el
mercado de café, cacao y banano organico, no
siendo asi, para los productos secundarios tales
como Vviveres, hortalizas, frutas, etc.

= Solo los productores de café, cacao y banano
L erganico tiemen participacion.enel mercado

-

_Internacionalymeciben precios'superiores a los
Sconvencionales a traves de empresas
exportadoras internacionales.




ol = de los agricultores vende sus
productes en el mercado regional.

= Entre los servicios que mas demandan los

productores para mejorar su
comercializacion esta la necesidad de una
wediproefesional con un el
—inanciamientercon S0oyarcapacitacion
Stécnica con un 46%.
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= |.as mayores debilidades de la comercializacion
[ésultaren ser:

-La inestabilidad y estacionalidad de la oferta con
un

-La inexistencia de intermediarios especializados
con 58%.

= Elenigen.de estos problemas viene dado
principalmenteyporla falta de precios justes con™ =
NGl arfaltelde organizacion en cooperativas de
productores con un 90%.




Canales de Comercializacion de los Productos Organicos
en la Republica Dominicana.

Mercado Nacional } (Mercado Internacional

Pequenos Productores } [ Grandes Productores }

Y [AsociacionesHEXportadora o) Comercializadora]

[Importadora Pais Destino}

Intermediarios ]

|
[ Mayoristas } [ Mayorista 1

[ Mercados Locales} _
[ Mercados } Detallista

| |
[ Consumidores Consumidores
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= | oS resultados de este estudio
muestran gue hay deficiencia en la
tecnologia utilizada, causando una
baja productividad de la mayoria de las

fincas organicas.

= | a calidad y la permanencia de la
e gferta todavia no alcanza, los

L Eguenmientes deriosmercados

“nacionales o internacionales.
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de productos organicos en el pais, pero
la gran mayoria se comercializan a
través de los canales de

comercializacion convencionalées o en

puntos de venta especiales con
Svolimenes muy limitados.

"AURTash, mejorando las deficiencias
identificadas, el potencial existe, pero
tiene gue ser desarrollado.
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